
Fim da Intranet DPK



Consulta Pedido

Este sistema analisa os pedidos 

digitados pelo vendedor, tendo 

opção de consultar por dia, por 

pedido, por nota e cliente.

Quem usa?

Gestores e vendedores



Cadastro de Clientes

Link para acessar o novo cadastro de clientes

https://cadastro.dpk.com.br/cliente/vendedor

Este sistema cadastra, altera e recadastra 
clientes.
Quem usa?
Gestores e Vendedores.



Consulta Log Carteira

Migrado para o PortalAdm da DPK, com o 
nome de Consulta Log de Carteira. Somente 
usuários habilitados neste portal conseguira 
analisar o log.

Exibe os dados de quem realizou a alteração 
da carteira. Para acessar este sistema, tem 
que ser com login de gestor.
Quem usa?
Gestores e Administrativo da DPK.



Alteração Carteira

Migrado para o PortalAdm da DPK, com o 
nome de Alteração de Carteira. Somente 
usuários habilitados neste portal 
conseguira analisar o log.

Sistema responsável pela inserção e 
manutenção de clientes x carteira.
Quem usa?
Gestores e Administrativos DPK.



Relatório de Comissão

Este relatório foi desenvolvido como 
job pela nossa equipe e está sendo 
enviado por e-mail no inicio de cada 
mês.

Exibem todos os pedidos que 
geraram a comissão para o vendedor.
Quem usa?
Vendedores



Visualizar Recibo

Desenvolvido uma ferramenta que envia o 
recibo no corpo de um e-mail logo após o 
recibo ser gerado no VDA860.

Disponibiliza o recibo de cada vendedor e faz 
download de arquivo PDF.
Quem usa?
Vendedores



Analise de Faturamento por Regional

Desenvolvido uma ferramenta dentro do 
Power BI que exibe o faturamento diário 
com o mesmo tempo, 15 minutos.

Exibe dados do faturamento diário com 
atualização a cada 15 minutos.
Quem usa?
Gestores



SAV – Acompanhamento de Vendas Diário 

Desenvolvido um processo para enviar 
e-mail todos os dias para o e-mail do 
vendedor e seu gestor.

Sistema que exibe as vendas e metas
diariamente, gerando sempre um
acumulado a cada dia. Este SAV exibe os
pedidos de representantes com e sem
carteira, promotores e vendedores interno.
Quem usa?
Gestores e vendedores.


